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Business Development für Logistikdienstleister
Die strategische Weiterentwicklung des Unternehmens stellt viele Logistikdienstleister vor neue Herausforderungen,  
die mit den bisherigen Methoden nur unzureichend bewältigt werden können. Lag der Fokus in den 90er  
und 2000er Jahren in der erfolgreichen Implementierung von Neugeschäften und veränderte er sich bis vor wenigen 
Jahren mehr in Richtung Gewinnung neuer Geschäfte, so steht die Branche heute vor ganz neuen Herausforderungen.

Wir setzen auf umfangreiche Unterstützung im Bereich  
Logistikdienstleister
Miebach Consulting unterstützt Logistikdienstleister in der Weiterentwicklung 
ihrer Geschäftsmodelle, Services und Marke, angefangen von der strate-
gischen Geschäftsfeldauswahl über Produktdesign und Markenmanage-
ment bis hin zu Fragen der Digitalisierung und IT-Strategie. Aber auch die 
Übernahme von Angebotserstellungen und die Schulung oder Training von 
Mitarbeitern aus dem Solutions Design sind wesentliche Bausteine unseres 
Leistungsportfolios für Logistikdienstleister.

Wir kennen Ihre Branche und Ihre Kunden
Im Rahmen unserer Business-Development-Projekte kommt uns unsere 
sehr breite Industrieexpertise, kombiniert mit dem Fokus auf Logistik- und 
Supply-Chain-Themen zu Gute. Sie als Logistikdienstleister arbeiten für die 
gleichen Kunden wie wir als Supply Chain Engineers – wir kennen Ihre Kun-
den und deren Probleme, aber auch die Lösungsansätze Ihrer Wettbewerber 
und die anderer Branchen!

Profitieren Sie von unserem weltweiten Netzwerk
Auf Basis unserer über 40-jährigen Markterfahrung und weltweiten Präsenz 
mit 20 eigenen Büros und über 300 Mitarbeitern sind wir in der Lage, schnell 
und präzise Ihre strategische Weiterentwicklung mit zu gestalten. Wir bündeln 
Trends, Technologien und Kundenerwartungen. Wir sind in der Lage, solche 
Strategien zu operationalisieren und gemeinsam mit Ihnen umzusetzen: schnell, 
mit ausgeprägtem- fachlichen und Branchenhintergrund, erfolgsorientiert.

Erfahren Sie mehr

Heutige Kernfragen

• �Mit welchen Services  
und Kundengruppen gestalte ich 
morgen mein Geschäft?

• �Wie entwickele ich neue Services  
für und mit meinen Kunden?

• �Wie muss ich meine Marke  
positionieren im Wettbewerbsumfeld?

• �Wie muss ich meine IT aufstellen,  
um mit der Digitalisierung Schritt  
zu halten?

  Sales
     meets 
Growth

Miebach Studie 
Hype weicht Professionalisierung, 
Logistikoutsourcing, 2014

zur Studie

Studie Logistikoutsourcing 2014

Hype weicht Professionalisierung
Outsourcing hat sich zum festen Bestandteil im Portfolio
der Logistikmanager entwickelt

Eine Studie von:
Miebach Consulting 
in Kooperation  
mit der DVZ  
(Deutsche Verkehrs-Zeitung) 

Sprechen Sie mich an für ein  
erstes unverbindlichen Gespräch 
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